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De nombreuses marques commerciales proposent a leurs clients des
avantages sur leurs produits le jour de leur anniversaire.

En effet, si elles s’intéressent a ce jour « spécial » de la vie d’'une personne,
c’est évidemment dans l'intention de fidéliser et de vendre encore plus de
leurs produits en les attirant avec des prix plus intéressants ce jour-la.

En supermarché, dans les parfumeries, les cafés ou les patisseries, des
dizaines de commerces, souvent les grandes marques proposent ainsi des
cadeaux similaires. Il est parfois possible de recevoir des articles gratuits
grace aux avantages de leur carte de fidélité.

Cette offre commerciale est un réel succés pour la majorité des magasins ;
un client francais, qui en profite, dépense en moyenne dans I'année 15 euros
de plus.

D’apres les médecins, les commercants développent, par ce systéme, des
émotions tres positives pour « créer un lien » avec leur acheteur qui favorisera
sa marque préférée lorsqu’il en aura besoin.
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